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 استخدام الذكاء الاصطناع وتحليل البيانات: يمن استخدام التنولوجيا الذكية لتحليل البيانات واستخلاص المعلومات القيمة
حول العملاء والاتجاهات والاحتياجات. يمن لفريق المبيعات استخدام هذه المعلومات لفهم العملاء بشل أفضل وتقديم الحلول
المناسبة.  استخدام وسائل التواصل الاجتماع: يمن استخدام منصات التواصل الاجتماع للتفاعل مع العملاء وبناء علاقات
قوية.  البث المباشر والويبينار: يمن استخدام البث المباشر والويبينار لعقد جلسات توضيحية مباشرة للعملاء حول المنتجات

أو الخدمات المقدمة. كما يمن تطوير تطبيقات الهاتف المحمول الت تسهل عل العملاء الوصول إل المنتجات والخدمات
بسهولة.  التسويق الرقم والإعلان عبر الإنترنت: يمن استخدام التسويق الرقم والإعلان عبر الإنترنت للوصول إل جمهور

العملاء المحتملين الأكثر احتما ن استهداف الإعلانات بدقة للوصول إلبالعلامة التجارية والمنتجات. يم أوسع وزيادة الوع
.للشراء


