لماذا يكتب أي شخص كتابًا عن عروض القيمة ؟ لماذا يجب أن تأخذ الوقت الكافي لقراءته ؟ أقترح عليك قراءة الكتاب المعنون تعظيم مقترحات القيمة لزيادة معدلات نجاح المشروع الذي نشرته مطبعة CRC في عام 2014. نشعر بالدهشة باستمرار عندما تطلب منا المؤسسة وضع قائمة بعملياتها التجارية الرئيسية ولا تتضمن عملية تحويل مفهوم/فكرة إلى مبادرة تجارية.تجميع العمليات 3: عرض القيمة • 27 "ما هي عملية التأكد من أنك تستثمر في البرامج والمبادرات التي ستمنحك أفضل النتائج طويلة وقصيرة المدى ؟" أجد أنهم اعتمدوا على مدخلات العملاء ولكن بشكل أساسي على الخبرة الإدارية.
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