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الحد من تقديم الاسعار التشجيعية خصوصاً وان العميل ذو الولاء يون عل استعداد لدفع سعر اعل للحصول عل القيمة
.المرغوبة كما ان العميل الجديد يحتاج ال عدة سنوات ك يتعامل بنفس معدل العميل القديم الذي ترك المؤسسة


