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استراتيجية الرفض ثم التراجع : استراتيجية الرفض ثم التراجع مفيدة لسببين: اولا: الطلب الشاق يؤدي ال تأثير عس ثانيا:
التنازل من قبل السائل يحرك قاعدة التبادل استعمل استراتيجية الرفض ثم التراجع اثناء التملك بطابك اكثر مما تتوقع الحصول
عليه يعلم المفاوضون أن هناك حدودآ لاستراتيجية الرفض ثم التراجع فإذا كانت الخيارات لدى المفاوض متطرفة إل حد بعيد
تفشل الخطة لان العرض الافتتاح تنقصه الثقة فأي ميزه حقيقية او تنازل لا ينظر اليها عل انها ميزة لذلك فلن يون لها مقابل
طبقا لقاعدة التبادل لهذا السبب المفاوضين يضعون لعرضهم الافتتاح معايير دقيقه


