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معظم التجارة الدوليةمدفوعةبعددمنالقوىالأساسية المتعلقةبالعرض والطلب والظروف الاقتصادية والسياسيةوالتقنية.وتشملهذه
القوىما يل:العرض والطلب: يؤثر العرض والطلب علىسعرالمنتجوحجم التجارة الدولية.عندمايونالطلبعل منتج
معينمرتفعاوالعرضمحدودا، فمنالمرجحأنتزدادالتجارة الدوليةفيهذاالمنتج.التاليفوالمنافع:تلعبالتاليفوالمنافعدورامهماف تحديد ما
إذا كانت التجارة الدوليةمجديةأملا.وتشملهذهالتاليف تاليف الإنتاجوتاليفالنقلوالضرائبوالتعريفاتالجمركية،فضلاعنالفوائد
المتوقعة من الوصول إل أسواق جديدة.السياسات الحومية: تؤثر السياسات الحومية مثلالتعريفاتالجمركيةوالرسوموالاتفاقيات
التجارية علىتدفقاتالتجارة الدولية.وتشجعبعض الحومات التجارة الدولية من خلال توقيع اتفاقيات تجارية،
بينماتفرضحوماتأخرىحواجز تجاريةلحماية الصناعات المحلية.علىسبيل المثال،تعملتنولوجيا الإنترنت والتجارة
الإلترونيةعلىدمجالأسواق العالميةأكثرمن أي وقت مض.العوامل الجغرافية: تلعب العوامل الجغرافيةدوراًف تحديد أنماط التجارة
الدولية، مثلالموقعالجغرافيللبلدانوتوافر المواردالطبيعيةوالبنية التحتية للنقل.العوامل الاقتصادية العالمية: تؤثر الأحداث والظروف
.الاقتصاديةالعالمية، علىالتجارة الدولية، حيث يمن أن يؤدي التباطؤ الاقتصادي إل انخفاضالطلب العالم عل السلع


